
Proteggersi è la prima regola 
della pianificazione finanziaria 
Assicurarsi dagli imprevisti consente di trasferire i rischi e di liberare risorse bloccate sul conto corrente 
per le avversità, proteggendo noi stessi, i nostri cari e la possibilità di raggiungere tutti i nostri obiettivi 
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/ / ^^m ar fronte agli imprevisti" 

Questo risulta essere il prin­
cipale motivo per cui il 43% 
degli italiani risparmia 

(Fonte: "indagine sul Risparmio e nulle scelte 
finanziarie degli italiani 2018", Centro Ei­
naudi e Intesa Sanpaola), 
Eppure, secondo la stessa indagine, ad 
esclusione dei flirti e delle rapine in casa, 
gli italiani tendono a sottostimare la mag­
gior parte dei rischi più comuni, dagli in­
fortuni nel tempo libero all'invalidità 
nella eerza e quarta età, mentre sopravva­
lutano le proprie condizioni di salute, no­
nostante l'Italia sia il quarto Paese più 
longevo dell'OCSE. Sottostimare i rischi 
espone il nucleo familiare e gli annessi 
beni patrimoniali a eventualità a cui ma­
gari non si riesce a far fronte neanche di­
sinvestendo la propria posizione 
finanziaria. Eventualità che possono ap­
pesantire i costi per la famiglia, se capi­
tane) durante il calo dei mercati. 

PROTEZIONE E PIANIFICAZIONE 
La pianificazione finanziaria è un pro­
cesso fondamentale per una gestione ra­
zionale delle proprie ricchezze. Serve a 
programmare, con metodo e disciplina, 
un piano di accumulazione delle risorse 
per perseguire obiettivi precisi, collocati 
su un Orizzónte temporale stabilito. Ma 
per raggiungere gli obiettivi prefissati in 
serenità, è necessario iniziare il percorso 
di pianificazione finanziaria, affiancan­
dolo ad un piano di protezione dagli im­
previsti della vita. Occorre proteggere noi 
stessi, i nostri cari e la possibilità di rag­
giungere tutti i nostri obiettivi nel breve 
e soprattutto nel lungo termine attra­
verso delle coperture assicurative che con­
templino un ampio spettro di rischi, 
trasferendo gli stessi dal cliente alla com­
pagnia assicurativa. Liberare le risorse la­
sciare sul conto corrente, anche per far 
fronte alle eventuali avversità, permette 

di investirle su asset più coerenti al pro­
prio profilo di rischio, sfruttando la me­
todologia e la strategia della 
diversificazione che contribuisce a conte­
nere la volatilità dei mercati e permette 
di cogliere le più interessanti opportunità 
di investimento. 

SPECIALISTI CREDITO E PROTEZIONE 
In un conresto così complesso, occorre af­
fidarsi a un esperto adeguatamente for­
mato sui temi finanziari e collaterali alla 
gestione patrimoniale e cosrantemente 
informato sulle variazioni delle norma­
tive vigenti e sugli sviluppi degli scenari 
economici. Tuttavia la tutela assicurativa 
richiede una sensibilità maggiore da parte 

del banker, perché tocca sfere molto in­
time del nucleo familiare, come i suoi 
componenti, il loro stato di salute e gli 
annessi beni patrimoniali. Si rende neces­
saria quindi una consulenza specifica, che 
Ranca Mediolanum offre attraverso la 
competenza dei suoi Specialisti Credito e 
Protezione. Si tratta di professionisti che 
supporrano i loro colleghi, Family Ran-
ker, nel seguire il cliente su due fronti: 
l'erogazione dei finanziamenti e la anela 
assicurativa. Ad esempio, nella stipula del 
mutuo, i due professionisti cooperano 
nell'affiancate il cliente passo dopo passo 
fino alla delibera del finanziamento, pre­
stando una particolare attenzione a pro­
teggere il cliente e la sua capacità di 

restituzione del credito con le coperture 
assicurative, che il cliente può scegliere di 
abbinare. 

\4essa£crìn pubblicitario. 
Il piesente annuncia è un messaggio pubblici­
tario con finalità promozionale e non costituì-
sce offerta o so liceità zio ne all'investimento né 
consulenza finanziaria o raccomandazione 
d'investimento. Prima di sottoscrivere un pro-
dono si raccomanda di leggere la documenm-
zione informativa disponibile su 
bancamediolanum.it et sui siti delle rispettila 
Compagnie di assicurazione emettenti i pro­
dotti assicurativi distribuiti dalla Banca e 
presso i Family Banker pex comprendere le ca­
ratteristiche, i rischi e i costi. 
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