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Proteggersi € la prima regola
della pianificazione finanziaria

Assicurarsi dagli imprevisti consente di frasferire i rischi e di liberare risorse bloccate sul confo corrente
per le avversitd, proteggendo noi stessi, i nostri cari e la possibilita di raggiungere tutti i nostri obiettivi

14 ar fronte agli imprevisti”,
Questo risulea essere il prin-
cipale motivo per cui il 43%
degli  italiani  risparmia
(Fonte: "Indagine sul Risparmio e sulle scelte
finanziarie degli italiani 2018”, Centro B
paudi e Intesa Sanpaolo),

Eppure, secondo la sressa indagine, ad
esclusione dei furti e delle rapine in casa,
cli iraliani rendono a sorrostimare la mag-
gior parte dei rischi pitt comuni, dagli in-
forcuni nel rempo libero all'invalidira
nella rerza e quarra etd, menrre sopravva-
lurano le proprie condizioni di salute, no-
nostante 'Ttalia sia il quarro Paese pitt
longevo dell'OCSE. Sortostimare i rischi
espone il nucleo familiare e gli annessi
beni patrimoniali a eventualita a cui ma-
gari non si riesce a far fronte neanche di-
sinvestendo la  propria  posizione
finanziaria. Eventualita che possono ap-
pesantire { costi per la famiglia, se capi-
tano Jdurante il calo dei mercari.

PROTEZIONE E PIANIFICAZIONE

La pianificazione finanziaria & un pro-
cesso fondamenrale per una gesrione ra-
zionale delle proprie ricchezze. Serve a
programmare, con metodo ¢ disciplina,
un piano di accumulazione delle risorse
per perseguire obiertivi precisi, collocari
su un orizzonte femporale stabilito. Ma
per raggiungere gli obiertivi prefissati in
serenira, & necessario iniziare il percorso
di pianificazione finanziaria, affiancan-
dolo ad un piane di protezione dagli im-
previsti della vita. Occorre proteggere noi
stessi, i nostri cari e la possibilita di rag-
giungere tutti i nostri obiettivi nel breve
e soprattutto nel lungo termine attra-
verso delle coperrure assicurative che con-
templino un ampio spettro di rischi,
trasterendo gli stessi dal cliente alla com-
pagnia assicurativa. Liberare le risorse la-
sciate sul conro correnre, anche per far
fronte alle eventuali avversita, permette

LA STRADA CHE PORTA VERSO | PROPRI OBIETTIVI VA PROTETTA
DAGLI IMPREVISTI CON LE SOLUZIONI PIU ADATTE

PERSONA

INDIVIDUAZIONE DEGLI OBIETTIVI

E necessario dare un volto,
un'identita ai propri obiettivi
distribuendoli su un orizzonte
temporale preciso

di investirle su asset pill coerenti al pro-
prio profilo di rischio, sfruttando la me-
todologia ¢ la strategia  della
diversificazione che contribuisce a conre-
nere la volarilich dei mercari e permerre
di cogliere le piti interessanti opportunita
di investimento.

SPECIALISTI CREDITO E PROTEZIONE
In un conresto cosi complesso, occorre af-
fidarsi a un esperto adeguaramente for-
maro sui temi finanziari e collarerali alla
gestione patrimoniale e cosrantemenre
informaro sulle variazioni delle norma-
tive vigenti e sugli sviluppi degli scenari
economici, Turtavia la rutela assicurativa
richiede una sensibilitd maggiore da parte

PATRIMONIO

del banker, perché tocca sfere molto in-
time del nucleo familiare, come i suoi
componentt, il loro stato di salute ¢ ¢li
annessi beni patrimoniali. Si rende neces-
saria quindi una consulenza specifica, che
Banca Mediolanum offre artraverso la
competenza dei suoi Specialisti Credito ¢
Protezione. Si trarra di professionisti che
supporrano i loro colleghi, Family Ban-
ker, nel seguire il cliente su due fronti:
I'erogazione dei finanziamenti e la rutela
assicurativa, Ad esempio, nella sripula del
muruo, i due professionisti cooperano
nell'affiancare il cliente passo dopo passo
fino alla delibera del finanziamenro, pre-
stando una particolare artenzione a pro-
teggere il cliente e la sua capacita di

RAGGIUNGIMENTO DEGLI OBIETTIVI

La pianificazione finanziaria, finalizzata
[ imento degli obiettivi

a con un piano di

protezione assicurativa

restituzione del credito con le coperture
assicurative, che il cliente put scegliere di
abbinare.

Messaggin pubblicitario.

1l presente annuncio é un messaggio pubblici-
tario con finalitd promozionale ¢ non costitui-
sce offerta o sollecitazione all’investimento né
consulenza finanziaria o raccomandazione
d'inwestimento. Prima di sottaserivere un pro-
douto si raccomanda di leggere la documenta-
ione informativa disponibile su
hancamediolanum.it e, sui siti delle vispettive
Compugnie di wrizione emellentl | pro-
douti assicurativi distribuiti dalla Banca e
{esso i Family Banker per comjprendere le cu-
ratteristiche, 1 rischi ¢ i costi.
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