Come 'economia guarda alla vita

Gary 5. Becker

1. L'approccio ecenomico

La mia ricerca utilizza Uapproceio economico per analizzare pro-
blemi sociali che si situano al di 1a dell’ambito di riflessione in cui
comunemente si muovono gli cconomisti. Questo studio intende de-
scrivere tale approccio, illustrandolo attraverso esempi tratti dal mio
lavoro passato ¢ attuale.

A differenza dell’analisi marxiana, "approccio economico a cui
faccio riferimento non pone come assunto che gli individui siano
motivati esclusivamente da egoisino o brama di profitto materiale,
Ho tentato, insieme ad altri, di persuadere gli economisti ad abban-
donare accezioni ristrette e limitate del concetto di interesse £goi-~
stico: il comportamento & guidato da una gamma di valori ¢ prefe-
renze assal pin ricea,

L'analisi assume che gli individui massimizzino il benessere cost
come lo concepiscono, siano essi egoisti, altruisti, leali, infidi 0 maso-
chisti. Il loro comportamento guarda al futuro, & anticipatore, e si
presume anche coerente nel tempo. In particolare, gli individui ten-
tano, al meglio delle loro capacita, di anticipare le conseguenze in-
certe delle loro azioni. Un comportamento anticipatore, tuttavia,

Questo teslo & una versione leggermente rivista della mia Nobel Lecture, tenuta il 9
dicembre 1992 a Stoccoima, ¥ dedicato ailla memoria di George 7. Stigler, scomparso
quast esattamenie un anno prima. Premio Nobel, grandissimo economista, caro
amico ¢ guida, Stigler sarebbe staio felice comes me se avesse vissuto abbastanza da
vedermi ‘tenere la Nobel Lecture {992 per PEconomia, Da James Coleman, Richard
Posner, Sherwin Rosen, Raaj Sah, Jose Scheinkman, Richard Stern e Stephen Stigler
ho avuto preziosi commenti a guesto lavoro. :
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pud ben essere radicato nel passato, poiché in molti casi il passaio
proietta lunghe ombre su atteggiamenti ¢ valori.

Le azioni sono vincolate dal reddito, dal tempo, da memoria e
capacitd di calcolo imperfette e da altre risorse limitate, nonché dalle
opportunita disponibili nell’'economia e altrove, in larga parte deter-
minate dalle azioni collettive e private di altri individui e organizza-
zioni, '

Vincoli diversi risultano decisivi per situazioni diverse, ma il vin-
colo fondamentale & il tempo limitato, Il progresso economico e mé-
dico ha prolungato di molto 1a durata deila vita, ma non il flusso fi-
sico del tempo in sé, che continua a costringere tutti e ciascuno alle
ventiquatir’ore di cui & fatta una giornata. Cosi, mentre beni e ser-
vizi sono nei paesi ricchi enormemente aumentati, non altrettanto si
pud dire del temnpo totale disponibile per i consumo,

Ci sono pertanto desideri che rimangono insoddisfatti nej paesi
ricchi come in quelli poveri: mentre infatii la crescente abbondanza
di beni pud ridurre il valore di beni addizionali, il tempo si fa pii
prezioso a misura che i beni si fanno pit abbondanti. 11 benessere
delle persone non pud esser migliorato in una utopia dove i bisogni
di ciascuno sono pienamente soddisfatti, ma a rendere tale utopia
impossibile & proprio lo scorrere del tempo. Sono questi alcuni dei
problemi analizzati nella letteratura sull’allocazione del tempol,

Le sezioni che seguono illustrano Iapproceio economico in rife-
rimento a quattro diverse questioni, Per comprendere la discrimi-
nazione delle minoranze, & necessario allargare 1a nozione di pre-
ferenza fino a ricomprendervi pregiudizi e odii nutriti da gruppi par-
ticolari. L’analisi cconomica della criminalita incorpora nel
comportamente razionale le azioni illegali e comungue antisociali.
La nozione di capitale umano viene utilizzata per valutare come ali
investimenti in acquisizione di istruzione, abilith ¢ conoscenza fac-
ciano mutare la produttivita delle persone in situazioni di mercato e
non di mercato. L'approceio economico alla famiglia interpreta il
matrimonio, il divorzio, la fertilita e i rapporti fra membri della fa-
miglia attraverso la lente del comportamento anticipatore volto alla
massimizzazione dell’utilita.

2. La discriminazione a danno delie minoranze
La discriminazione contro gli estranei & sempre esistita: ma, prima

degli anni cinquanta, e con U'eccezione di pochi studi in materia di
ocoupazione femminile?, gli economisti si sono scarsamente occupati
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dell'argomento. Cominciai a riflettere sulla discriminazione razziale,
religiosa e sessuale quando studiavo per il dottorato, e usai il con-
cetto di coefficienti di discriminazione per costruire un approcelo al
pregiudizio e all'ostilita nei confronti di membri di gruppi partico-
fari.

Invece di partire dagli assunti usvali - che i datori di lavoro con-
siderano solo la produttivita dei dipendenti, che i lavoratori igno-
rano le caratteristiche di coloro con cui lavorano e che i clienti si
preoccupano unicamente della qualita dei beni e servizi offerti - i
coefficienti di discriminazione incorporano Iinfluenza della razza,
del sesso e di altre caratteristiche personali sui gusti e sugli atteggia-
menti, 1 dipendenti possono rifiutarsi di lavorare sotto la guida di
una donna o di un nero anche quando siano ben pagati per faglo, o
magari un potenziale compratore pud preferire di non dover trattare
con un venditore di automobili nere. Solo ampliando gli assunti
usuali & possibile conlinciare a comprendere gli ostacoli che si frap-
pongono all’'avanzamento sociale ed economico delle minoranze.

Presumibilmente, la quantita di discriminazione osservabile con-
iro ke minoranze in termini di salari ¢ occupazione dipende nomn solo
dai gusti in fatto di discriminazione ma anche da altre variabili,
quali il grado di competizione e la legislazione in materia di dirii
civill. Negli anni cinquanta, con I'importante teoria dej differenziali
compensativi originata da Adam Smith e grazie al plonieristico

American Dilemma di Gunnar Myrdal3, si pot2 avviare un’analisi si-

stematica del modo in cui il pregiudizio interagisce con altre varia-
bili; molio perd rimaneva da fare. Ho speso diversi annj nell’efabo-

razione di una teoria che desse conto del modo in cui la discrimina-

zione effettiva in termini di guadagni e di occupazions viene
determinata dai gusti in fatio di discriminazione, ¢ con essi dal li-
vello di competizione presente nei mercati della manodopera & dei
prodotti, dalla distribuzione dei coefficienti di discriminazione fra i
membri del gruppo di maggioranza, dall’accesso delle minoranze al-
Vistruzione ¢ alla formazione, dall’effetto dell’elettore mediano e da
altri meccanismi eletiorali da cui dipende I'esser la legislazione favo-
revole o ostile alle minoranze, da ulteriori elementi. T miei professori
mi incoraggiarono a trasformare Ja mia dissertazione di dottorato in
un libro?; da allora, ho continuato nella mia carriera accademica a
scriver libri invece di limitarmi agli articoli, un’abitudine questa che
negli studi economici si & fatta assai rara,

La discriminazione effettiva nel mercato contro un gruppo di mi-
noranza dipende dalla discriminazione combinata di dator di la-
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voro, lavoratori, consumatori, scuole ¢ governi. L'analist dimostra
che Yambiente a volte attenua fortemente, altre volie invece ampli-
fica I'effetto di una guantita data di pregiudizio. Per esempio, i di-
vari salariali fra bianchi e neri egualmente produttivi, ¢ fra vomini e
donne, tendono ad essere melto minori del grado di pregiudizio con-
tro neri e donne nelle situazioni in cui molte tmprese possono effi-
cientemente specializzarsi nell’assumere in prevalesza neri o in pre-
valenza donne.

In realty, in un mondo con utili costanti rispetto alla scala della
produzione, due economie segregate con la medesima distribuzione
di capacita professionali apgirerebbero interamente la discrimina-
zione, pervenendo ad eguali salari ed eguali remunerazioni delle al-
tre risorse, senza rignardo al desiderio di discriminare contro Je mi-
noranze segregate. Dungue, Ia discriminazione nel mercato da parte
della maggioranza & efficace solo in quanto i membri delia mino-
ranza non peossono offrire in guantitd sufficiente le diverse compe-
tenze necessarie ad imprese che si specializzerebbero nell’assunzione
di tali lavoratorl

Quando la maggioranza & mofto ampia in confronto aila mine-
ranza — negli Stati Uniti i bianchi sono nove volte 1 neri ¢ dispon-
gono di molto pii capitale umano e fisico pro capite — la discrimina-
zione nel mercato da parte della maggioranza si pud dire non intac-
chi i redditi di quest’uitima, ma pud invece grandemente ridurre
quelli della minoranza. Tuttavia, quando i membri della minoranza
rappresentana una frazione consistente del totale della popolazione,
la discriminazione attuata dai membri della maggicranza provoca
dapni anche a loro stessi.

Questo asserto pud esser lustrato con un’analisi della discrimi-
nazione in Sudafrica, dove i neri sono cinque volte pilt numeresi dei
bianchi. La discriminaziong contro i neri ha significativamente dan-
neggiato anche i bianchi, benché fra guesti ultimi alcuni gruppi ne
abbiano tratto vantaggio®. 1 suoi considerevoli costi per i bianchi
spiegano perchié Papartheid e altre forme flagranti di discrimina-
zione conlro i boeri siano alla {ine crollate.

Molti economisti hanna tratto Fimpressione che la mia analisi
de! pregiudizio implichi, nel «Jungo periodon, la scomparsa della di-
scriminazione di mercato (mi pare sia Arrow® il primo ad aver fatto
quest’affermazione). Essa & errata, poiché ho dimostrato che la pos-

sibilith che i datori di lavoro contrari alla discriminazione, vincendo
la gara della concorrenza, spazzino via dal mercato tutti quelli che
invece diseriminano dipende non solo dai gusti dei datori di lavoro
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potenziali in fatto di discriminazione ma anche, e criticamente, dalla
natura deile funzioni di produzione dell’ impresa’. ﬂ

Da‘[ punto di vista empirico, & molte pit importante nel lungo
periodo ;la discriminazione attuata da lavorator e clienti, 1 quali a
questo riguardo hanno nel mercato un ruolo assai pit rilevante ri-
spetto al Fl&ll‘O.lTi di lavoro. Non vi & motivo di attendersi che la dj‘—
scriminazione da parte di questi grappi venga spazzata via dalla
concorrenza, a meno che non sia possibile avere un numero suffi-
ciente di firrllprese segregate e mercail del beni realmente ségregatig.

Un originale sviluppo teorico degli ultimi anni & I'analisi delle
conseguenze del ragionamento stereotipato o discriminazione stati-
stllca". Quest’analisi suggerisce che le credenze sulla minor produtti-
vitd c%ei membri della minoranza, nutrite da datori di Jlavoro, inse-
gnanti e altri gruppi influenti, possano esser lali da auto-realizzarsi
POlCh‘é indurrebbero le minoranze a investire meno del necessario 11;
1struzione, formazione e altre capacita lavorative, quali la puntwa-
litd, Dinsufficiente investimento, a sua volta, rende le minoranze
realmente meno preduttive!®. |
_ I dati 'rz-_wcolti in molti paesi sui redditi da lavore, la disoccupa-
zione e gli impieghi di neri, donne, gruppi religiosi, immigranti e al-
tri sono enormemente cresciuti nell’ultimo quarto di secolo. Questi
dati Flocunwntano in maniera sempre pitt completa la posizione eco-
nomica delle minoranze e come essa muti in ambienti diversi, I dati
tuﬁawa, non hanno interamente risolto alcune delle controversic re:
lative ai motivi che spiegano i minori redditi percepiti dalle mino-
ranze. '

3. Delitio e castigo

Comingiai a riflettere sulla criminalita negli apni sessants, dopo es-
ser andato in macchina alla Columbia University per Pesame orale
di uno studenie di teoria economica. Ero in ritardo e dovevo deci-
dere in fretta se mettere la macchina in un parcheggio o rischiars di
prendere una multa per aver parcheggiato in divieto sulla strada,
(;a}colai. 1a probabilita di prendere la multa, la misura della mede-
sima e il costo del parcheggio, e decisi che conveniva correre il ri-
sch_:io e parcheggiare sulla strada (non fui multato). '

Mentre facevo a piedi i pochi isolati che mi separavano dall’aula
d’esame, mi venne da pensare che le autorita cittadine, probabil-
mente, avevano fatto lo stesso genere di analisi. La frequenza dei
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controlli sulle automobiii parcheggiate ¢ Ja misura della penalita im-
posta ai contravventori dovevano dipendere dalla loro stima del tipo
di calcoli che contravventori potenziali come me avrebbero com-
piuto. Naturalmente, la prima domanda che feci allo sventurato stu-
dente [y quella di determinare per via di caleolo il comportamento
ottimale tanto det trasgressorl quanto della polizia, cosa questa che
io non avevo ancora [atto.

Neghi anni cinquanta e sessanta, il dibattito intellettuale sulla cri-
minalitd era dominato dall’opinione che il comportamento erimi-
nale fosse causato da malattia mentale e oppressione sociale, e che i
criminali fossero «vittime» impotenti, Menninger, uno psichiatra al-
I’epoca notissimo, scrisse un libro dal titolo The Crime of Puni-
shment (11 delitto del castigo, N.d. T)!, Questo atteggiamenio men-
tale comincit a esercitare grande influenza sulla politica sociale, a
misura che le leggi cambiavano per ampliare 1 diritti dei criminali,
Per effetio del mutamento si ridusse il numero dei criminali arre-
stati e condannati, nonché la protezione di cul poteva godere la po-
nolazione rispettosa della legge.

Non mi sentivo di condividere "assunto secondo cui i criminali
avrebbero motivazioni radicalmente diverse da quelle di chiunque
altro. Esplorai invece le implicazioni teoriche ed empiriche defl'as-
sunto di ruzionalita del comportamento criminale™: di nuova, perd,
«wazionaliti» non va intesa come equivalente di gretto materialismo.
E ben noto che molte persone sono vincolate da considerazioni eti-
che e morali, e che non commettono aiti criminali guand’anche il
farlo sta vantaggioso ¢ nullo il rischio di scoperta.

Polizia e galera, tuttavia, sarebbero inutili se tali atieggiamenti
prevalessero sempre. La razionalitd implica che alcuni individui di-
venting criminali a causa della remunerazione, finanziaria e no, del
crimine in rapporto a quella del lavore legale, tenendo conto della
probabilita della cattura e della condanna, nonché della severita
della pena.

La quantita del crimine & determinata non solo dalla tazionalita e
dalle preferenze degli aspiranti criminali, ma anche dall’ambiente
economico ¢ scciale creato dalie politiche pubbliche, incluse le spese
per la polizia, le pene per i diversi delitti e le opportunita occupazio-
nali e di accesso alla scuola e alla formazione, Chiaramente, fanno
parte integrante dell’approccio economico alla criminalita il tipo di
lavori legali disponibili cosi come l'insieme delle lepgi sull’ordine
pubblico e 1l sistema delle pene. ‘
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La spesa pubblica totale per la lotta alla criminalita PO essere ri-
dotta, pur mantenendo immutata la pena matematicamente attesa
se il taglio della spesa destinata alla cattura dej criminali viene conj
trobilanciato da un sufficiente aumento della pena inflitta ai con-
dannati. Tuttavia, sugli individui amanti del rischio, una pii elevaia
p}'obabili.ta di condanna esercita effetti deterrenti maggior di quelli
di una punizione pii severa. Percid, il comportamento ottimale da
parte dello stato dovrebbe tener conto tanto della riduzione di spesa
per la polizia e i tribunali derivante dall’aver abbassato le proba-
bilita di condanna, quanto della preferenza nutrita da criminali
?ll’llill]ﬁ del rischio per una minor certezza di punizione. Lo stato,
.1:1?oltre, dovrelibe considerare anche la probabilita che vengano pu-
nite persong innocenti.

Nelle prime fasi def mio lavoro sulla criminalita, fut portato a in-
terrogarmi sul perché il furto sia socialmente dannose, dal momento
chq col furto stesso sembra solo che si redistribuiscano risorse, per
solito da individui pi ricchi a individui pitt poveri. Risolsi il pro-
blema' osservando che i criminali spendono in armi ¢ in tempo
nella pianificazione e realizzazione dei loro crimini, ¢ che questa
spesa & soctalmente improduttiva - & quel che oggi si chiama com-
portamento diretto alla «ricerca di renditey — poiché non crea ric-
ch.ezza ma i limita a redistribuirla in maniera forzata. Cercaj ¢ cal-
colare per approssimazione il costo sociale del furto in termini di
cI(?].lari rubati, dato che dei criminali razionali non sarebbero dispo-
sti a spendete per i loro crimini oltre tale somuma; avrel perd dovuto
aggiungere il costo delle risorse spese dalle vittime potenziali per di-
ferdersi dal. crimine. :

Una ragione per la quale 'approccio economico alla criminalita
parve cqnv.incente e si diffuse & che il medesimo apparato analitico
pud venur utilizzato per studiare Posservanza di tutte fe Ieggi, com-
presa la legislazione sul salario minimo, le leggi contro’ I'inquina-
mento atmosferico, il divicto di iusider trading e alire norme di ga-
ranzia, nonché I'evasione fiscale. Poiché poche leggi contengono in
se siesse un meccanismo di auto-applicazione, si richiedono, per
tutte le altre, spess rivolte alla cattura e alla punizione def trasgres-
spri che abbiano, nei loro confronti, effetto deterrente. La Senten-
cing Commuission degli Stati Uniii ha fatio esplicito ricorso all’ana-
Iisi economica della criminalita neil’elaborazione dei criter cui i giu-
dici devono attenersi al momento di punire i trasgressori degli
statuti federali'®,
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Gli studi della criminalita che usano Uapproccio economico sono
divenuti frequenti nell'ultime quarto di secolo. Fra guesti & com-
presa I'analisi della pena marginale ottima al fine di evitare il com-
pimento di delitti pit gravi: al fine per esempio di far si che il rapi-
tore non sia indotto ad uccidere Ja sua vittima (la letteratura mo-
derna comincia con Stigler, ¢ lo studio del rapporto fra osservanza
privata ¢ pubblica della legge'®).

Le multe sono preferibili all’incarcerazione e ad altri tipi di pena
poiché sono realmente efficaci come strumento di deterrenza se i
criminali dispongono di risorse finanziarie sufficienti - se ¢iod non
sono «a prova di givdizion, per usare il gergo legale. Le multe, inol-

tre, sono pib efficienti di altri metodi possibili perché il costo per il-

delinguente & un’entraia per lo stato. La mia discussione delle rela-
zioni fra multe e alire pene & stata chiarita e considercvolmente mi-
gliorata's,

Le stime empiriche degli effetti sui tassi di criminalita della du-
rata delle pene carcerarie, dei tassi di condanna, dei livelli di disoc-
cupazione, della ineguaghianza dei redditi ¢ di altre variabili sono
diventate sempre piil numerose ¢ accurate (ha aperto la strada il la-
voro di Ehrlich", e la letteratura successiva & vastissima). La que-
stione piu dibattuta & se la pena di morte abbia effetio deterrente su-
gli assassini; ed & questione che agita molte emozioni, ma ben lungi
dallessere risolta'®,

4. Il capitale umano

Fino agli anni cinguanta, gli economisti per solito assumevano che
la forza tavoro fosse data e non aumentabile. Le analisi sofisticate

degli investimenti in istruzione e formazione in genere condotte da

Adam Smith, Alfred Marshall e Milton Friedman non venivano in-
corporate nello studio della produttivith, Fu allora che Theodore
Schultz e altri cominciarono a esplorare le implicaziont degli investi-
menti in capitale umano in termini di crescita economica e que-
gtioni connesse.

L’analisi del capitale umano parte dalfassunto che gli individui
decidano della loro istruzione, formazione, cura delle condizioni fisi-
che e altre addizioni possibili aile conoscenze di cui dispongono e
alla salute di cui godono, soppesandone costi e benefici, Fra questi
ultimi sono compresi vantaggi culturali e in genere non monetari, in-
sieme al miglioramento dei redditi e del lavoro svolte, mentre i costi
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usualmente dipendono dal valore, a cui si rinuncia, del tempo speso
in tali investimenti.

La nozione di capitale umano & oggi cost pacificamente acceliata
da render difficile la comprensione delle ostilita suscitate, negii anni
cinquanta ¢ sessanta, dalPapproccio che al termine si accompa-
gnava, Al concetto stesso di capitale wmano si rimproverava di es-
sere svilente, in quanto implicava il trattare gli nomini come mac-
chine. 1 fatto di vedere la frequenza scolastica come investimento
piuttosto che come esperienza culturale veniva considerato prova di
sensibilitd rozza e limitata. Per effetto di tutto questo, esitai a lungo
prima di decidermi a intitolare il mio libro Human Capital®, e cer-
cai di neutralizzare il rischio aggiungendo un lungo sottotitolo, che
oggi neppure ricordo. Fu solo con molta gradualita che ghi economi-
sti, per non parlare di coloro che economist] non 5010, accettarono il
concetto di capitale umano come strumento preziose nelllanalisi di
diverse questioni economiche e sociali. .

Il mio lavoro sul capitale umano comincid con un tentativo di
calcolare 1 tassi privati e sociali di rendimento degli investimenti in
gradi diversi di istruzione, per uomini, donne, neri e altri gruppi.
Dopo un po’ mi fu chiaro che Panalisi del capitale umano contril-
sce @ spiegare molte regolaritd nel mercato del lavoro e nel COTn-
plesso dell’economia. Parve possibile sviluppare una teoria pii gene-
rale del capitale umano, che comprendesse le imprese come gl indi-
vidui, ¢ ne tenesse in conto e implicazioni macro-economiche,

D'analisi empirica tentd di correggere i dati sui redditi da lavoro
pit elevati percepiti da persone con migliore istruzione; tenendo
conto del fatto che tali persone sarebbero in realta pil capaci (hanno
quozientt d’intelligenza pin alti e ottengono risultati migliori in abtri
test attitudinali); vennero anche studiati gli effetti sui tassi di rendi-
mento deII"isﬁruzione indotti dal tasso di mortalita, dalle imposte su}
reddito, dai redditi a cui si rinuncia, dalla crescita economica. Gli
aggiustamenti in termini di capacita non risultarono molto impor-
tanti, mentre venne fuori che netti cambiamenti della mortalith degli
adulti ¢ tassi'di sviluppo consistenti avevano davvero conseguenze
rilevanti. Meltzer, per esempio, ha recentemente argomentato che, in
molte parti dell’Africa, gli elevati tassi di mortalita fra giovani ma-
schi, dovuti soprattutto all’Aids, scoraggiano fortemente dall’inve-
stire in capitale umano2®,

Lo studio empirico degli investimenti in capitale umano aAcgUisl
slancio dal lavoro classico di Mincer®, i quale estese una semplice
analisi di regressione, che collegava i redditi da lavoro agli anni di
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frequenza scolastica®, fino ad includere una misura rozza ma estre-
mamente utile della formazione ed esperienza sul posto di lavoro, in
anni successivi alla conclusione della scuola; Mincer utilizzd nume-
rose osservazioni individuali invece di dati raggruppati, e analizzo
in dettaglio le proprieta dei residui delle equazioni sulla generazione
dei redditl. Oggi disponiamo di numerose stime dei tassi di rendi-
mento dellistruzione e formazione per molti paesi?; e, di fatto,
equazione dei redditi ¢ probabilmente la regressione empirica pifl
comune nella microeconomia.

Levidenza che andava accumulandosi sui benefici ecopomici
della frequenza scolastica e della formazione fece emergere anche nel
dibattito politico I'importanza del capitale umano. Questa fede
nuova nelle potenzialith del capitale umano indusse a rielaborare gli
strumenti con cui i governi affrontavane il problema di stimolare Ia
crescita e la produttivitd, come ha dimostrato 'enfasi posta sull’az-
gomento nel corso della recente elezione presidenziate negli Stati
Uniti.

Neil’analisi del capilale umano, uno dei concetti teorici pitL in-
fluenti & la distinzione fra formazione o conoscenze specifiche e ge-
nerali™, Per definizione, la conoscenza specifica ad una determinata
impresa ¢ utile nell’impresa che la forpisce, laddove 1a conoscenza
generale & utile anche in altre imprese. Insegnare a qualcuno ad uti-
lizzare un personal computer Ibm-compatibile costituisce forma-
zione generale, mentre imparare a conoscere la struttura di autorita
e i talenti dei dipendenti in un’azienda particolare & conoscenza spe-
cifica. La distinzione contribuisce a spiegare perché i lavoratori con
abilitd altamente specifiche abbiano minor probabilita di lasciare il
loro lavoro e siano gli ultimi ad esser licenziati in caso di difficolta;
spiega anche perché la maggior parte delle promozioni avvenga al-
Iinterno dell’azienda e non atiraverso assunzioni — i lavoratord
hanno bisogno di tempo per imparare a conoscere la struttura e
«cultura» di un’impresa - ¢ perché metedi pitt accurati di contabi-
lita dovrebbero includere il capitale umano specifico dei dipendenti
nella nota dell’attivo della maggior parte delle aziende,

Gli investimenti in conoscenza specifica all’impresa producono
profitti che devono essere spartiti fra datori di lavoro e dipeadenti,
un processo questo vulnerabile dal comportamento «opportunisticoy
poiché entrambe le parti polranno tentare di assicurarsi 1a maggior
parte del profitto una volita compiuto Uinvestimento. Profitti ¢ op-
portunismo dovuti a investimenti specifici giocano un ruolo cruciale
nella teoria economica moderna sul funzionamento delle organizza-
zioni* ed in molte discussioni del rapporto mandante-agente®, Le
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implicazioni della nozione di capitale specifico, dal punto di vista
della spartizione dei profitti e della questione del ricambio delle par-
sone, sono state utilizzate nell’analisi dei «mercati» del matrimonio,
per spiegare i tassi di divorzio e la contrattazione all’interno di nn
matrimonio®’, & in quella dei «mercati» politici, per spicgare il basso
tasso di ricambio della classe politica,

La teoria dell’investimento in capitale umano collega le disegua-
glianze nelta capacita di guadagno a diseguaglianze di talenti, di con-
testo ed eredita familiare, e di altri beni®. Molti studi empirici della
diseguaglianza si fondano anch’essi sulta nozione di capitale umano,
soprattutto in riferimentio alle differenze di istruzione ‘e forma-
zione®, La visibile crescita delle diseguaglianze di reddito negli Stati
Uniti degh anni ottanta, che ha provocato un cosi ampiq dibattito
politico, & in buona parte spiegata dai profitti pil elevati percepiti
dai piu istruiti ¢ meglio formati’.,

La tcoria del capitale umano da una stimolante interpretazione
del cosiddetto «divario fra i sessi» nei redditi da lavoro, Tradizional-
mente, le donne hanno avuio molto pin degli vomini la tendenza a
lavorare a tempo parziale e in modo intermitiente, a causa soprat-
tutto del temporaneo ritiro dal mercato del lavoro dovuto alla na-
scita di figli. Ne sono risultati per loro incentivi pit deholi ad inve-
stire in istruzione e formazione capaci di mi gliorare reddito e capa-
cita professionali.

Negli ultimi vent'anni tutto questo & cambiato. Il ridursi delle di-
mensioni della famiglia, la crescita dei tassi dj divorzio, la rapida
espansione del settore dei servizi a cul sono addette la maggior parte
delle domne, il continuo sviluppo economico hanno fatto crescere i
guadagni delle donne insieme a queili degli uomini, e la tegislazione
in materia di dirifti civili ha incoraggiato una maggior partecipa-
zione delle donne alla forza lavoro: di qui, maggior investimenti in
professionalitd spendibili sul mercato. In tutti, in pratica, i'paesi ric-
chi, Pazione di queste forze ha fatto st che migliorassero significati-
vamente tanto i tipi di lavoro quanto i livelli relativi di reddito delle
donne, : : ;

L'esperienza degli Stati Uniti & particolarmente ben documentata.
D meta anni cinquanta a meta settanta, it divaro nei redditi da la-
voro fra uomisj e donne impiegati a tempo pieno & rimasto intorno al
35 per cento. Da allora, e donne hanno cominciato ia cestante ri-
monia economica che ancor oggl dura, ¢ che ha ridotto il divario a
meno del 25 per cento®™. Le donne affluiscono alle professioni del
mondo degli affar, del diritto, della medicina, e lavorano in attivita
specializzate che prima evitavano o da cui erano escluse.
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Molto presto, Schultz e altri osservarono che gli investimenti in
capitale umano rappresentavano. un contributo fondamentale alla
crescita economica®. Dopo un po’, tuttavia, il rapporto fra capitale
umano e crescita passd in secondo piano, a misura che gli economi-
sti perdevano fiducia nelle capacit predittive della teoria della cre-
scita allora disponibile applicata all’evoluzione di paesi diversi. La
riscoperta di modelli pia formali di crescita endogena ha riportato
ancora una volta il capitale umano al ceniro del dibattito teorico™.

3. Formazione, dissoluzione e struttura delle famiglie

Pranalisi del comportamento della famiglia in termini di scelta razio-
nale & costruita intorno alle ipotesi di comportamento di massimiz-
zazione, investimenti in capitale umano, allocazione del tempo, di-
scriminazione contro le donne e altri gruppi. 1l resto di questo Ja-
voro & dedicato proprio a tale analisi, poiché essa & ancora assai
controversa, e mi di opportunita di discutere parte defla mia at-
tuale ricerca.

Scrivere 4 Treatise on the Family (Un traitato sulla famiglia,
N.d.T.) & la pit difficile impresa intellettuale prolungata a cui mi sia
accinto. Si pud sostenere che Ja famiglia & la pit fondamentale e an-
tica delle istituzioni ~ alcuni autori ne fanno risalire Iorigine a pib
di quarantamila anni fa%. 1l Treaiise si propone di analizzare non
solo le famiglie occidentali moderne ma anche quelle di altre cul-
ture, nonché i mutamenti della struttura familiare negli ultimi se-
coli,

11 tentativo di trattare in maniera esauriente questo amplissimo
oggetto ha richiesto per pit di sei anni un Lvello di umpegno men-
tale, profuso in giomi e notti di lavoro, che mi ha lasciato intellet-
tualmente ed emotivamente esausto. Nell’autobiografia, Bertrand
Russell dice che scrivere i Principia Mathematica tichiese talmente
tanto dei suoi poteri mentali da renderlo da allora in poi incapace di
svolgere del lavoro intellettuale realmente duro. Dopo aver finito il
Treatise, mi ci vollero circa due anni per riacquistare la mia «forma
intellettuale,

Danalisi della fertilith ha in economia una funga e onorevole sto-
ria, ma fno ad anni recenti il matrimonio e il divorzio, e i rapporti
fra mariti, mogli, genitori e figli sono stati largamente trascurati da-
gli economisti®®. Il punio di partenza del mio lavore sulla famiglia &
I'assunto che quando uwomini e donne decidono di sposarsi o di
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avere figli o di divorziare tentano di accrescere il loro benessere at-
traverso un confronto fra costi ¢ benefici. Cosl, si sposano quando si
attendono di star meglio che se rimanessero soli, e divorziano se si
aspettano che ¢io accresca il loro benessere,

I non intellettuali provane spesso sorpresa quando si dice loro
che tale approccio & controverso: pare infatti loro ovvio che gl indi-
vidui tentino, sposandosi o divorziando, di migliorare le proprie
condizioni di vita, Di fatto, approccio in termini di seelta razionale
al matrimonio e ad altri comportamenti & spesso coerente rispetto
alla teoria economica istintiva della «persona comunen?’.

E tuttavia, gli assunti intuitivi sul comportamento rappresentanc
soltanto il punio di partenza dell’analisi sistematica, perché da soli
non bastano a produrre molte implicazioni intevessanti. La mar-
chesa du Deffand disse, a commento della storia che San Dionigi
aveva camminato per due leghe portando pelle mani la propria te-
sta, che il pit notevole era il primo passo. Il primo passo & impor-
tante anche in una nuova ricerca, ma vale poco senza il secondo, il
terzo e molti aktri successivi (devo a Richard Posner questa citazione
della marchesa e il confronto con I"attivita di ricerca). L approccio di
scelta raziomale rappresenta appunto questi passi successivi, con
Pelaborazione e I'uso di uma struttura teorica che combina il com-
portamento massimizzatore con Uanalisi dei mercati del divorzio e
del matrimonio, la specializzazione e divisione del lavoro, Passi-
stenza agli anziani, gli investimenti sui figli, la legislazione sulla fa-
miglia. Spesso le jmplicazioni del modello compiuto sono tuttaltro
che ovvie, e qualche volta contraddicono nettamente P"opinione co-
mune. ' _

Per esempio, al contrario di quel che generalmente si crede 4, pro-
posito del divorzio fra ricchi, I"analisi economica delle decisionj fa-
miliari dimostra‘la minor tendenza al divorzio delle coppie piu be-
nestanti rispetto a quelle pitt povere. Secondo questa teoria, le cop-
pie pit ricche tendono ad aver molto da guadagnare rimanende
sposate, il che non & il caso per molte coppie povere. Una donna po-
vera bud ben chiedersi se vale la pena continuare a far la moglie di
gualouno che 2 cronicamente disoccupato. Gl studi empirici con-
dotti per molti paesi indicano davvero che i matrimoni delle coppie
pin ricche sono assai pii stabili®. ﬁ

La contrattazione efficiente tra mariti e mogli implica che, negli
ultinei vent’anni, la lendenza affermatasi in Europa e negli Stati
Uniti al divorzio senza addebito di colpa non abbia fatto crescere i
tassi di divorzio, e dunque, contrariamente a quanto spesso si so-
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stiene, non possa esser ritenuta responsabile della rapida crescita di
tali tagsi. La teoria, perd, mostra chiaramente che il divorzio consen-
seale danneggia le donne con hambini i cui matrimoni sono rotti dai
loro mariti. Le femministe, intzialmente, furono favorevoli al divor-
zio senza addebito di colpa: oggl perd alcune sono portate a rimedi-
tare 1 suol presunti effetti favorevoli per le donne divorziate.

I moedelli economici di comportamento sono stati usati per stu-
diare 1a fertilitd fin dal saggio classico di Malthus; il grande econo-
mista svedese Knut Wicksell fu attratto alla teoria economica pro-
prie dalla sua credenza nelle profezie malthusiane di sovrappopola-
zione, Ma la conclusione di Malthus, secondo cui la fertilita sarebbe
aumentata ¢ diminuita col crescere e decrescere dei redditi, fu con-
traddetta dal forte declino dei tassi di natalita in alcuni paesi, de-
clino successivo alla loro industrializzazione, avvenuta fra la fine del
secolo scorso e 1 primi anni del Novecento. '

I1 fallimento del semplice modello malthusiano della fertilita per-
suase gli economisti che le decisioni a dimensiong familiare si col-
locano al di fuori del calcolo economico, T maodello neoclassico del-
la crescita riflette tale credenza: e infatti, nella maggior parte delle
varianti, considera la crescita della popolazione come esogena e
data®,

1l punto debole dell’approccio malthusiano, perd, non & i fatto
che usi la teoria economica, benst il suo far ricorso a una teoria ina-
deguata alla vita moderna: una teoria che, in prime luogoe, non tiene
conto del fatto che il tempo speso nella cura dei figli diviene pin co-
stoso quando 1 paesi sono pilt produttivi. I1 maggior valore del
tempo fa crescere if costo dei bambini, ¢ dungue riduce la domarnda
di famiglie numerose. Viene anche ignorato il fatto che la maggior
importanza di istruzione ¢ formazione nelle economie industrializ-
zale incoraggia 1 genitori a investire di pili nei talenti dei propri figli,
il che contribuisce a far salire il costo delle famiglic numerose. 11 cre-
scente valore del tempo e la crescente cura della formazione scola-
stica ¢ in genere del capitale umano spieganc il declino della fertilita
a misura che 1 paesi si sviluppano, nonché molti altri profili dei tassi
di natalitd nelle economie moderne,

In quasi tutie le societd le donne sposatie si sono specializzate nel
mettere al mondo e allevare i fighi ed in certe attivita agricole, men-
tre glt uomini hanno svolto buona parie del combaitimento e del la-
voro di mercato. Non dovrebbe costituire oggetto di controversia ri-
conoscere che il fenomeno si spiega come effetto combinato delle

differenze biologiche fra uomini e donne — soprattutto nella Joro ca-.
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pacitd innata di mettere al mondo e allevare figli - e della discrimi-
nazione, giuridica e alira, attuata contro le donne nelle attivita di
mercato, in parte via condizionamento culturale. E tuttavia, esistono
divergenze di opinione profonde ¢ altamente emotive sull’impor-
tanza relativa che biologia e discriminazione rivestono, come fonte
della tradizionale divisione del lavoro ne! matrimonio.

All'opposte di quanto affermano molte critiche rivolte all’ap-
procecio economico in materia di divisione del lavore fra i sesgi?’,
quest’analisi non tenta di attribuire pesi all'importanza relativa di
biclogia e discriminazione. 1l suo principale contributo & quello di
dimostrare quanto la divisione del lavoro sia sensibile a piccole dif-
ferenze nell’una o nell’altra. Poiché il profitto ricavato dall’investi-
mento in una particolare abilita & maggiore quanto maggiore & il
tempo speso nell’utilizzare tale abilita, una coppia sposata pud gua-
dagnar molto da una divisione netta del lavoro, perché il marito si
spectalizzera in certi tipi di capitale umano e la moglie in altri. Visto
che la specializzazione all’interno del matrimonio arreca cosi consi-
stenti vantaggi, anche solo un poco di discriminazione contro le
donne o piccole differenze biologiche nella capacitd di allevamento
dei bambini basterebbero a far si che la divisione del lavoro fra
compiti familiari e compiti di mercato sia fortemente e sistematica-
mentie collegata al sesso. La sensibilita a differenze lievi spiega per-
ché I'evidenza empirica & impossibilitata a compiere una scelta im-
mediata fra interpretazioni biologiche ¢ «oulturali». Questa teoria
spiega anche perché molte donne siano entrate a far parte della forza
lavoro quando le famiglie sono diventate pin piccole, il divorzio pii
comune ¢ le opportunita di guadagno delle donne mighiori,

I rapporti fra membri della famiglia differiscono radicalmente da
quelli fra dipendenti dell’impresa o in genere membri di altre orga-
nizzazioni. E pili probabile, infatti, che le interazioni fra mariti, mo-
gli, genitori e figli siano motivati da amore, vincoli, senso di colpa e
senso del dovere che dall’interesse egoistico in accezione ristretta.

Fu dimostrato, circa vent’anni fa, che Paltruismo alinterno delle
famiglie altera ¢normemente il modo in cui queste rispondono agli
shock e alle politiche pubbliche che redistribuiscono risorse fra i
membri. Si dimostrd, in particolare, che redistribuzioni BSCEENS
delle risorse da una donna altruista ai suoi beneficiari (o viceversa)
possono pon avere effetto sul benessere di alcuno, perché I’altruista
tentera di ridurre 1 suoi doni in misura equivalente allammontare
delle risorse redisteibuite®!, Barro giunse alla derivazione di questo
risultato in un contesto intergenerazionale, che pone in dubbio Ias-
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sunto comune secondo cut i deficit pubblici e le politiche fiscali con-
nesse avrebbero effetti reali sull’economia®,

Il «Rotten-Kid Theorem» (teorema del bambino cattivo, N.d.T))
— il nome & molto popolare anche presse i critici che dissentono dal-
’analisi -- approfondisce la discussione dell’altruismo, perché dimo-
stra come il comportamento di individui egoisti sia influenzato dal-
Paltruismo. Date certe condizioni, anche persone egoiste — natural-
mente, molti genitori ritengono che 1l miglior esempio di beneficiari
egoisti e benefattori altruisti sia quello di figh egoisti con genitori al-
truisti — sono indotte ad agire nei confronti dei loro benefattord
come se fossero alruiste, e questo perché cid accresce il loro proprio
egoistico benessere: in altre parole, agiscono cosi perché, altrimenti, i
doni da parte dei loro benefattori potrebbero ridursi in misura tale
da farli star peggio*.

La Bibbia, 1a Repubblica di Platone e alire opere dell’antichita di-
scutono il trattamento di figli giovani da parte dei genitori, ¢ quello
di genitori anziani da parte di figli adulti. Tanto gli anziani quanto i
bambini hanno bisogno di cure — nell’un caso per il declinare di sa-
lute e energia, nell’altro per la crescita & dipeadenza biologiche. Una
implicazione forte dell’analisi economica dei rapporti alf’interno
delle famiglie & che queste due questioni sono strettamente con-
nesse.

I genitori che lasciano grosse ereditd non hanno bisogno di assi-
stenza nella vecchiaia, perché al contrario sono loro ad aiutare i figit,
Ho fatto cenno sopra ad una ben nota conseguenza di tale dato dj
fatto: in certe condizioni, 1 deficit pubblici e i trasferimenti di sicu-
rezza sociale agli anziani non hanno effety reali, perché i genitori
semplicemente compensane, con lasciti pin consistenti, le imposte
pib elevate che i figli dovranno pagare in futuro.

E molto meno osservato il fatto che 1 gendtori altruisti che la-
sciano ereditd tendono anche a investire di pilt nei talenti, abitudini
e valori dei lore figli: guadagnano infatti dal finanziare tutti gli inve-
stimenti nell'istruzione ¢ nei talenti dei fighi, che danno rendimenti
superiori a quelli del risparmio; possono indirettamente risparmiare
per la vecchiaia investendo nei figli, e poi da anziani riducendo i la-
sciti ereditari. Tanto i genitori quanto i figli staranno meglio qualora
i genitori facciano sui fighi tutti gli investimenti che danno un rendi-
mento maggiore di quello del risparmio, e poi aggiuslino le dimen-
sioni dell’eredita al livello efficiente di investimento (vedi, per una
dimostrazione formale, Ja sezione | dell’Appendice) {in inglese, in
fondo al testo, n.d.r.].
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Tuttavia, anche nei paesi ricchi, molti genitori non progettanc di
lasciare ereditd. Questi genitori hanno bisogno di assistenza neila
vecchiaia ¢ «sotto-investono» nell’istruzione e nelle altre cure ai fi-
gli: fanno questo perché non possono compensare la maggior spesa
per 1 fighi riducendo I’eredita, visto che non hanno in progetto di la-
sciarne alcuna.

Tanto i genitori quanto i figli starebbero meglio se i genitori con-
sentissero a investire di piir sui figh in cambio di un impegno da
parte dei fighi ad occuparsi di loro quando avranno bisogno di aiuto.
Ma come si pud garantire che un simile impegno venga rispettaio?
Economisti ¢ giuristi raccomandano di solito che si firmi ‘un con-
tratto scritlo per assicurarne il rispetto, ma & immaginabile una so-
cieta che faccja osservare contratti sottoscritti fra adulti e ragazzini o
adolescenti? -

Parte del mio attuale lavoro di ricerca consiste proprio nello stu-
dio di un modo indiretto di creare impegni, quando promesse e ac-
cordi scritti non sono vincolanti. Descriverd brevemente alcuni pro-
fili di questo nuovo lavoro, perché esso conduce {"approceio econo-
mico alla famiglia verso I'esplorazione di un terreno sconosciuto,
quello della formazione razionale delle preferenze all’interno delle
tamiglie.

Gli atteggiamenti ¢ if comportamento dei genitori hanno enorme
influenza sui figli. Genitori alcolizzati o drogati creano un’atmosfera
bizzarra intorno a ragazzini impressionabili mentre genitori con va-
lort stabili, capaci di trasmetiere conoscenza e stimolare positiva-
mente 1 bambini influenzano in maniera favorevole sia le aspira-
zioni sia le conerete realizzazioni dei figli. Japproccio economico
pud contribuire a ricostruire la formazione delle preferenze attra-
verso le esperienze infantili, senza con questo costringere ad adot-
tare enfasi freudiana sul primato del vissuto nei primi mesi di
vita. :

Dt nuovo, $to cercando qui di costruire un modello a partire da
un’idea di senso comune: quella, ciod, che gli atteggiamenti e valori
degli adulti siano fortemente influenzati dalle loro esperienze di in-
fanzia, Un medico indiano che vive negli Stati Uniti pud amare il
curry perché ne ha acquisito il gusto negli anni della crescita in In-
dia, o una donna pud temere per sempre gli uomini perché qualcuno
ha abusato di lei quando era bambina.

Ipotizzando un comportamento anticipatore, il punto di vista
economicoe implica che i genitori tentino di anticipare I'effetto, su
compartamenti e atteggiamenti adulii, di quanto accade ai loro figli
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da b.amb'%ni. Talt effetti contribuiscono a determinare il tipo di cure
che i genitort forniscono: per esempio, genitori preoccupati delle ne-
cessita di assistenza nella vecchiaia tenteranno di instillare nej figli
gaengi di colpa, di vincolo persistente, di dovere e di amore filiale che
mchrettz_lmente, ma tuttavia con molta efficacia, possono «impe-
gnarex» 1 figli ad aiutarii.

Gli economisti hanno un’idea troppo limitata di cid che & impe-
gno. «Manipolare» le esperienze altrui per influenzare le altrui prefe-
renze puod sn_amhrare un modo di agire inefficiente ¢ denso di incer-
tezza, ma c1d nonostante pud ben essere il mezzo pil efficace fra
quelli disponibili per ottenere impegno. La teoria economica, e so-
prattutto la teoria dei giochi, ha necessita di integrare nelle prefe-
renze co\]pa, affetto ¢ attegpiamenti connessi, al {ine di acquisire una
pii proto.nda comprensione di quando gli impegni sono «credibili»
(vedi per una discussione formale la sezione 2 dell’Appendice).

_ I genitori che non lasciano eredita possono voler far si che i figli
s1 sentano pit colpevoli, proprio perché ricavano pit utilita da mag-
giori consumi in vecchiaia di quanta ne perdane con una riduzione
equivalente nel consumo dei figli. Questo tipo di comportamento
pud essere in realta assai pit diffuso di quanto lascerebbe pensare il
numero di famiglie che effettivamente lasciano ereditd, poiché i ge-
nitort con figli piccoli spesso non sanno se in vecchiaia godranno i
sicurezza finanziaria: possono dunque tentare di proteggersi contro
lal cattiva salute, la disoccupazione e altri rischi dell’sta avanzata m-
stillando pei fighi la disponibilita ad aiutarli in caso di necessita, |

Quest’analisi del legame fra esperienze di infanzia e preferenze
adulte & strettamente connessa allo studio della formazione di abitu.
dini razionali*, La formazione delle preferenze & razionale nel senso
che. la spesa dei genitori a favore dei figli dipende in parte dagli ef-
fetti anticipati delle esperienze infantiti sugli atteggiamenti ¢ il com-
portamento adulto. Mi manca qui lo spazio per prendere in esame
anche -.i.l comportamente dei bambini -~ piangere e lamentarsi per
esempio o «fare 1 furbi» ~ che tenta a sua volta di influenzare gl at-
teggiamenti dei genitori,

Molti economisti, me compreso, hanno presunio troppo dell’al-
fruismo come collante capace di tenere insieme gli interessi dei
membri della famiglia. 11 riconoscimento del nesso fra esperienze in-
fan}ili e comportamento futuro riduce la necessita di ricorrere all’al-
tyumm.o intrafamiliare, senza perd riportare Panalisi ad una prospet-
tiva limitata di interesse egoistico: all'altruismo infatti si sosti-
tuiscono in parte sensi di rabbia, di vincolo, di dovere ed altri
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atteggiamenti normalmente trascurati dai modelli di comportamento
razionale.

Se si aspettano I'ajuto dei figli negli anni detla vecchiaia - magari
per sense di colpa o motivazioni connesse — anche genitori non
molto affettuosi tenderanno a investire di pit nel capitale umano dei
figli, e a risparmiare meno per far fronte alla propria vecchiaia (per
una prova, vedi la sezione 3 dell’Appendice). L'equazioné 12 del-
I’Appendice dimostra perd che genitori altruisti preferiscone sempre
un piccolo auwmento del loro proprio censumo in vecchiaia a un pari
aumento del consumo dei loro figli, se hanne fatto si che i figli si
sentano in colpa, Cid significa che questi geniteri sotto-investono
sempre & comungue nel capitale umano dei figli, dimostrando cosi
in modo immediato che la creazione di sensi di colpa ha costi e nen

‘& pienamente efficiente,

I capifamiglia altruisti che non hanno in progetto di lasciare ere-
dita tentano di creare nelle loro famiglie un’atmostera «calda», sic-
clié i membri siano pronti ad assistere colore che sperimentanso dif-
ficolta finanziarie o di altro genere. Questa conclusione assume ri-
lievo nel dibattito sui cosiddetti «valori familiari», un tema quésto
molto frequentato della recente campagna presidenziale negli Stati
Uniti. 1 genitori contribuiscono a determinare i valori dei figli
senso del dovere, senso dellPamore e del vincolo familiare com-
presi — ma cid che & in potere dei genitori di fare pud esserc profon-
damente influenzato dalle politiche pubbliche e dai mutamenti nelle
condizioni cconomiche e sociali.

St consideri, per esempio, un programma di assistenza che pre-
veda il trasferimento di risorse agli anziani, magari soprattutto a
quelli di famiglie povere che non lasciano eredity, cosi riducendo la
dipendenza degli anziani dai figh. Seconde I’analisi fin qui condotia,
i genitori che:non banno bisogno di sostegno in vecchiaia.non ten-
tano con la stéssa determinazione di rendere i loro fighi piit leali, o di
farli sentire in colpa, o comungue disponibili nei confronti‘det geni-
tori stessi. Cio significa che programmi come quelli di sicurezza so-
ciale che aiutano in modo significativo gli anziani fniranno con I'in-
coraggiare i membri della famiglia al distacco affettivo, non per caso
ma come risposta di massimizzazione a tali politiche.

Fra gli allri mutamenti sepravvenuti nel mondo moderno che
hanno alterato i valori familiari, ci sono Iaccresciuta mobilith geo-
grafica, la maggior ricchezza dovuta alla crescita economica, il mi-
glioramento dei mercati assicurativi e dei capitali, i pii elevati tassi
d&i divorzio, ia ridotia dimensione delle famiglie, I’assistenza sanita-
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ria pubblica. Questi sviluppi hanno in generale miglimato le condi-
zioni di vita della gente, ma hanno anche indebolito i rapporti per-
sonali all'interno delle Rumghe fra mariti e mogli, fra genlton ¢ fi-
gli, e fra parenti pitt lontani: in parte perché hanno ridotto glt incen-
tivi a investire nella creazione di rapporti pii stretti.

6. Osservazioni conclusive

Un passaggio importante nell’sstensione della tradizionale analisi di
razionalita della scelta individuale sta nell’aver incorporato nella
teoria una assai pit ricca gamma di atteggiamenti, prefenze, calcoli.
Questo passaggio assume cruciale rilievo in tutti gli esempi qui con-
siderati, I’analisi della discriminazione compmnde nelle preferenze
il fatto che d1sp1dccmno — il pregiudizio contro — i membri di gruppi
particolari, quah i neri o le donne. Si assume che, dovendo decidere
se impegnarsi in attivita illegali, i potenziali criminali agiscano come
se ne soppesassere vantaggi ¢ rischi ~ compresa la probabilita di ar-
resto e la severitd della pena. Nella teoria del capitale umano, le per-
sone valutano razipnalmente benefici ¢ costi di attivita quali 'istru-
zione, la formazione, le spese per la salute, 'emigrazione e la forma-
zione di abitudini che alterano radicalmente il loro modo di essere.
I'approceio economico alla famiglia assume che anche a decisioni
intime come il matrimonio, il divorzio, Paver fighi si pervenga atira-
verso la valutazione di vantaggi e svantaggi di azioni alternative: i
pesi sono determinati dalle preferenze, che dipendono criticamente
dall’altruismo e dal senso del dovere e del vincolo verso i membri
della famiglia.

Poiché 'approccio economico al comportamento, o approccio di
scelta razionale, si fonda su una teoria delle decisioni individuali, le
critiche a tale teoria hanno solitamente di mira certi particolari as-
sunti relativi al modo in cui tali decisioni vengono prese. I critict,
fra Paltro, negano che gli individui agiscano in modo coerente nel
tempo, e mettono in dubbio che il comportamento sia effetiiva-
mente anticipatore, soprattutto in sitvazioni che differiscono in
modo significativo da quelle normalmente considerate daghi econo-
misti — 1a dove si fa questione di comportamento criminale, indotto
da tossicodipendenza, familiare o politico. Non & ¢ questa la sode per
una risposta dettagliata alle critiche: mi limito percid ad affermare
che finora non & stato elaborato approccio alcuno, di generalita com-
parabile, in grado di rappresentare una alternativa seria ¢ competi-
tiva alla teoria della scelta razionale.
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Ho deliberatamente scelto certi argomenti - quali la tossicodi-
pendenza — per mosirare i limiti della teoria della scelta razionale.
William Blake disse che non sai mai quando basta, finché non ne
Rai pit che abbastanza (Jon Elster mi ha fatto conoscere questo pro-
verbio}. il mio lavoro di razionalita pud a volte averne ipotizzata
troppa, ma credo abbia funzionato come antidoto a tutia quella ri-
cerca che non fa credito alla gente di averne quanto basta.

Pur fondandosi su una teoria della scelta individuale, non & degli
individui che ]’dpplocuo economico al comportamento si preoccupa
soprattutto. Esso usa Ia teoria a livello micro come strumento po-
tente per derivare implicazioni a livello macro o di gruppo. La scelta
razionale individuale si combina con assunti su tecnologie ¢ altre de-
terminanti delle opportunita, equilibri in situazioni di meercato e
non di mercato, e leggi, norme e tradizioni per ottenere risulati con-
cernenti il comportamento del gruppi. B principalmente perché de-
riva implicazionl a livello macro che la teoria & interessante per pub-
blict decisori ¢ per coloro che studiano le differenze fra nazioni e
culture.

Nessuna delle teoric considerate in questo lavoro aspira al mas-
simo della generalitd; ciascuna, piuttosto, tenta di derivare implica-
zioni concrete sul comportamento, che possano esser vagliate attra-
verso una sistematica raccolta di dati. Chiedersi se la pena abbia ef-
fetto deterrente sul crimine, se Dinferiorith dei redditi da lavoro
femminili in confronto a quelli maschili sia dovuta soprattutto alla
discriminazione o invece al minor capitale umand, o se le leggi che
consentono il divorzio senza addebito df colpa dbbnno fatto sakize 1
tassi di divorzio, tutto cid significa porre in questione la rilevanza
empirica di prediziont derivate da una teoria basata sulla razionalita
individuale.

Mantenere uno stretto rapporto fra teoria e prova empirica allon-
tana Ieventualita che 'una e Ialtra divengano sterili, Le teorie em-
piricamente orientate incoraggiano lo sviluppo di nuove fonti e tipi
di dati: si veda il mode in cui la teoria del capitale umano ha stimo-
lato I'wtilizzo di dati individuali nelle indagini economiche ¢ statisti-
che. Allo stesso ternpo, risultati empirici sconcertanti inducono mu-
tamenti nella teoria, come quando i modelli di altruismo e prefe-
renze familiari sono stati arricchiti in risposta alla scoperta statistica
che i genitori nei paesi occidentali tendono a lasciare la loro eredith
ai figh suddivisa in parti uguali.

Sono stato colpite dal gran numero di economisti che intendono
occuparsi di questioni sociali, invece di dedicarsi a quelle che tradi-
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zionalmente formano il nycleo della teoria cconomica, Contempora-
neamente, studiosi specializzati in altri campi, in cui le questiani s;—
ciali rientrano a buon diritto, sono spesso atiratti dalla modellistica
del con:tpo_r@ment() umano . elaborata in economia, a causa dellg
forza ana'.htlce‘l contenuta nell’assunto di razionalita indjviduale
N(_:I]a soq1olog1a, nel dirftto, pella scienza politica, nella storia ‘e iﬂ
minor misura, nell’antropologia ¢ nella psicologia, fioriscond scdole
di teorici QGIIa scelta razionale e sono attivi ricercatori enipirici It
n}of_‘lello di scelta razionale offre Ia base pitt promeiteﬁte oggi diql')o-
nibile per un approccio unificato allanalisi del mondo sociale, éon-

dotj:o{ _da studiosi appartenenti alle differenti discipline delle scianze
sociali. h
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APPENDIX

1. To develop a formal analysis, suppose that each person lives for three pe-
riods: youtl (v), middle age (m), and old age (o)_, and has one child at the
beginning of period m. A child’s youth overlaps his parent’s middle age, and
a child’s middle age overlaps his parent’s old age. The utility parents gel
from altrujsm is assumed to be separable from the utilities produced by
their own consumption, ) ‘

A simple utility (unction of parents (V,) incorporating these assump-
tion i .

Vp = Uy + Bug, + BaV,, 9y
where [} is the discount rate, and the degree of altruism rises wilh a. For self-
ish parents, a = co. 1 do not permit parents to be sadistic towa{:d children
(a-=<0), although the analysis is easily generalized to include sadlStS: )

Bach person works and earns income only during middle age. It is possi-
ble to save then (o provide consumption for old age (Zgp) by aco_u..mu]at{ng
assels with a yield of R,.. Parents influence children’s earnings by investing
in their human capital. The marginal yield on these investments (R, ) is de-
fined as
_ 4B )

where I, Is the earnings of children at middle age, and h is the amount in-
vested. This vield is assumed to decline as more is invesied in children:
dR,/dh = 0. ‘

Parents must also decide whether {0 leave bequests, denoted byi k.. IF
parents can consume at different ages, leave bequests, or invest in the
child’s human capital, their budget constraint is

Zon K
Zop+h+ e —F = A ; (3)

where A is the present value of FESOUTCOs. - ' '.
One first order condition to maximize parental utility determiines thel
optimal consumption at middle and old age :

u'mp = -BRkulop = A‘]]’ ) (4‘)

where A, is the paren{s’ marginal utility of wealth. Another condition deter-
mines whether they give bequests: :

Bav', = % = Bu'y,; (3)
K

and the last determipes investments in the human capital of children

RBay', = . (6)
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Eguation (6) assumes that the first order condition for investment in human
capital is a strict equality; that some human capital is always invested in
children. This can be justified with an Inada-tvpe condition that small in.
vestments in human capital yield very high rates of return. In rich econo-
mies like Sweden or the United States, investments in basic Imowledge and
nutrition of children presumably do vield a very goed return. As long as par-
ents are not completely selfish — as long as a > 0 = then such a condition
does always imply positive investment in human capital. For completely
selfish parents, equation (6} would be an inequality.

Equation {4) determines the accumulation of assets 1o finance old age
consumption. Whether parenis leave beguests or want old-nge support from
their children is determined by the ineguality in (3. If this is a strict ine-
quality, parents want support and would not leave bequests.

That inequality can be written in a more revealing way. If children also
maximize their utility, then the envelope theorem implies that

AW e << Wy, whenever aV'y < u'y, since Vg = u',. (7

Equation (7) has the intuitive interpretation that parents do noi give be-
quests when the utility the parents get from their children consuming a dol-
lar more at middle age is less than the utility they get from a dallar more of
their own consumption at old age.

Obviously, such an inequality holds for completely selfish parents since
the left hand side of equations (5) and (7) are zeto when a is zero. The
weaker the altrulsm (the smaller a) the more parents want from children,

Combiniag equations (5} and (6) gives

ﬁ{:?_@ or R, = R (8)
R-[, —= Rk: b= AN
Equation (8) implies that the marginal rate of return on human capital
equals the return on assels when parents give bequests, and it is greater than
the asset return when parents do not give bequests. Parents can help chil-
dren either by investing in their human capital or by Jeaving them assets,
Since they wanl to maximize the advantage 1o children, given the cost to
themselves — parents are not sadistic - they help in the most efficient
form,

Consequently, if strict inequality holds in equation (8), they would not
give bequests, for the best way to help children when the marginal return on
human capital exceeds that on assets is o invest only in human capital.
They leave bequests only when they get the same marginal return on both
(some of these resulis have been derived in Becker and Tomes, of. footnote
29).

2. To analyze in a simple way the influence of parents over the formation of
children’s preferences, suppose parents can take actions x and vy when ¢hil-
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dren are young that affect their preferences when adults, 1 use the assump-
tion of separability to write the wtility function of middle-aged children as

Ve =t + H{y) — G{x.g) + Bug + ... s (M

[ assume that I' > 0 and Gy > 0, which means that ap increase in y raises
the wtility of children, but an increase in x lowers their utility. Interpret H
for concreteness as “happiness™, and G as the “guilt” children feel toward
their parents, so that greater x makes children leel guiliier. The question is
why would non-sadistic parents want to make their children feel guilty?
The variable g is the key to understanding why. This measires the con-
tribution of children to the old-age support of parents; let us ‘assume that
children feel less guilly when they contribute more (G,<<0). If G,, > 0, then
greater ¥ both raises children’s guilt and stimulates more giving by them.
The budget constraint of parents becomes:

Lop Ko g
Ty D+ Xy =L =F e Ay . 10
Zop + B+ R+ y R RSMTR, (10)
The first order condition for the optimal vy is
Ball' = &, (11)

Since H' > 0, it is easy to understand why an aliruistic parent may try to af-
fect children’s preferences through v since an increase in y makes children
happier. :

The first order condition for x is more interesting, for even altruistic par-
ents may wantl to make their children feel guilty if that sufficiently raises
old-age support. This first order condition can be written as

T
% - ggB(Ll’op“au'mc) - Buic_ = ?\‘p?\ (12)
dx dx dx
where dG/dx incorporates the induced change in g The second term in the
middle expression is negative o aitruistic parents because greater x doss
raise children’s guilt, whicl lowers the utility of these parents (& > 0). How-
ever, guilt also induces children to increase old-age support,-as given by
dg/dx. The magnitude of this response determines whether it is worthwhile
for parents to make children feel guiltier. i
Increased old-age support from children has two partially offsetting ef-
fectls on the wellare ol altruistic parents. On the one hand, it raises their old
age consumption and utility, as given by u’y,. On the other hand, it lowers
childrex’s consumption, and hence the utility of aliruistic parents, as given
by —au'y,,. This means that altruistic parents who leave bequests never {ry
to male children feel guiltier, for ', = av'y,, for these parents. Since dG/dx
> 0, they must be worse oflf when their children feel puiltier.
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Equations (5) and (12) imply that
dg aG,

dx w'y,

=R, = R,. (13)

The marginal rate of return to altrulstic parents from making children fee]
guiltier (given by R,) nets oul the parents evaluation of the loss in children’s
utility from their guilt. Selfish parents (a=0) ignore this loss, and simply
compare the effects of x and k en their consumption at ald age.

3. Combine the first order conditions in equations (5) and {6) to get

I

Yoy _ Ri
au’ me Rkl

(14)
Both sides of this equation exceed unity when parents do not give bequests.
Sinee greater old-age support from children lowers the left hand side by low-
ering the numerator and raising the dencminator, the right Land side must
also fall to be in a utility maximizing equilibrium, But since Ry is given by
market conditions, the right hand side can fall only if R, fails, which implies
greater investment in children when parents expect greater old-age support
from children. Even completely selfish parents (a = 0) might jnvest in chil-
dren if that would sufficiently increase the expected old-age support from
guilty children.



